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Cuatro Ejemplos

- Poner al paciente en el centro de la atención: Australian Healthcare and

Hospital Asociation:

- Uso de las plataformas Digitales para generar Valor en Países de Ingresos 

Bajos y Medios: Momcare Program Kenya

- Modelos de compra de resultados (Outcomes): Hospital Einstein en Brasil

- Uso de la información para mejorar los procesos de compra: Value Based 

Procurement Pilots NHS



Paciente en Centro de la Atención

Australian Healthcare and Hospital Asociation:



https://valuebasedcareaustralia.com.au/publications/case-studies/



Uso de las plataformas Digitales para 
generar Valor en Países de Ingresos 
Bajos y Medios

MomCare Program: Kenya



https://www.frontiersin.org/articles/10.3389/fpubh.2022.1040094/full



Modelos de compra de resultados (Outcomes): 

• Hospital Israelita Albert Einstein



https://www.sciencedirect.com/science/article/pii/S0277953621004779



Uso de la información para mejorar los procesos de 
compra

Value Based Procurement Pilots NHS



https://www.supplychain.nhs.uk/programmes/value-based-
procurement/vbp-case-studies/



Observaciones Finales

- Existen múltiples ejemplos a nivel mundial sobre la implementación 

de acciones de SBV

- La implementación de SBV ha mostrado mejores resultados en 

acciones específicas que en intervenciones generales.

- El nivel de desarrollo de un sistema de salud o el tamaño de la 

economía NO han sido barreras para la implementación de 

acciones de SBV

- La documentación y difusión de las acciones que es implementen 

en nuestro país serán un catalizados para acelerar nuevas 

experiencias.



Muchas

Gracias
www.tisalud.com.mx
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